EJEMPLO DE IDEA DE NEGOCIO

Confecciones Infantiles “LAUREN”

1. DATOS GENERALES

1.1. Si el proyecto es individual llene un solo casiller 0. Para proyectos
familiares, asociativos o comunitarios indicar nomb re y direccion de
cada miembro que forma parte de la iniciativa de ne  gocio.

Nombres y Apellidos Direccion actual | No. Cédula

(pais, ciudad)

Laura Patricia Rengifo Jiménez Espafa, Madrid 170597563-1

SHREST IR I

1.2. PERSONA

DE CONTACTO (debe ser la persona con q uien la

SENAMI mantendrd contacto durante el proceso de sel eccion del

proyecto)

Nombre completo

Laura Patricia Rengifo Jiménez

No. De cédula

170597563-1

Edad

40 afos

Estado civil

Casada

Direccion (pais,
ciudad, calle)

Espafia, Madrid. Ruta de Los Principes 2057

Teléfono fijo / Mavil

34 91 358 8703 / 0965910551

Fax

34 91 359 0873

Direccién de e-mail

lauren_192@hotmail.com
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1.3 ¢ Esta(n) usted(s) ya inscrito(s) en el Plan Bie  nvenid@s a Casa?

Si, ya estoy inscrita en el Plan a través del Portal
www.migranteecuatoriano.gov.ec

1.4. Lugar donde desea instalar su negocio:

Ciudad/localidad: Guano

Sefiale las razones por las cuales desea instalar su negocio en este sitio:
Mi experiencia de trabajo siempre ha estado vinculada a la actividad de
confecciones, mi familia vive en Guano, tengo local propio y existe mano de

obra en la zona.

1.5. ¢ COmo piensa montar su negocio? Sefiale solo un  a de las siguientes
alternativas.

(a) Individual / familiar (X)
(b) Asociativo ()

(c) Comunitario ()

2. DESCRIPCION DE SU IDEA DE NEGOCIO
2.1. Nombre del Negocio
Confecciones Infantiles “LAUREN”"
2.2. Describa la idea de negocio que piensa emprend  er
Produccion y comercializacion de ropa para nifios (pantalones, overoles,
shorts) en gabardina de acuerdo con la tendencia de moda infantil. Estas
prendas de vestir distribuiré en tiendas y bazares especializados en ropa de
nifos. Para ello aplicaré toda la experiencia y conocimientos que tengo en este
campo.
2.3. ¢En que sector productivo se inserta suidead e negocio?

Industria, en la rama de textil y confecciones

2.4. Sefnale la necesidad, carencia o problema que p  iensa satisfacer con
sus productos y/o servicio.

Los padres de familia necesitan comprar para sus nifios prendas de vestir con
buenos materiales y modelos de acuerdo con las tendencias de la moda.
Asimismo, buscan que las prendas sean bien confeccionadas, que permita
durabilidad y resistencia en su uso.
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2.5. ¢Cudles son los productos o servicios que va a colocar en el
mercado? Detalle sefialando sus principales caracter  isticas.

Pantalones, overoles, shorts para nifios, elaborados en gabardina, con buena
confeccion, con disefios infantiles que estan de moda.

2.6. ¢ Donde iniciard su futuro negocio? Sefiale lap  rovincia, cantén y
parroquia y especifique si contara con un local pro pio

Mi taller de produccién estara ubicado en la Provincia de Chimborazo, Canton
Guano, Parroquia La Providencia. El taller funcionaré en el segundo piso de mi
casa, que tiene un area de 150 metros cuadrados. En la planta baja funcionara
el almacén donde se vendera principalmente al por mayor.

2.7. ¢Qué es lo que distingue a su idea de negocio? Sefiale las
caracteristicas innovadoras en términos de facilida des que ofrece a los
clientes, ahorro en tiempo y dinero y caracteristic as del producto y/o
servicio

Mi idea de negocio se distingue por la variedad de disefios, la calidad y la
exclusividad de prendas de vestir que ofrezco al publico al cual me dirijo. Son
disefios que estan de acuerdo con la moda infantil, a las que puedo tener
acceso mediante revistas extranjeras especializadas.

2.8. ¢En que temas técnicos productivos o de gesti6 n empresarial
considera que necesita capacitacion y asesoria?

Necesito asesoria en disefio de moda infantil, uso de empaques para una
mejor presentacion de mis productos, administracion y técnicas de ventas.

3. (. CUALES SON SUS EXPERIENCIAS?

3.1. Nivel educativo:
Secundaria completa, bachiller técnica en la industria de la confeccién.
3.2. ¢Antes de su viaje al exterior, cual era su ac tividad principal?

Tenia un trabajo dependiente en una fabrica de ropa en Ambato. Intenté
implementar un negocio de confecciones de prendas de vestir para todo tipo de
publico. La comercializacion realizaba mediante participacion en ferias de las
principales ciudades pais y en mi barrio tenia un pequefio bazar, pero no
vendia en cantidades suficientes que me permita cubrir mis costos de
produccion.
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3.3.  ¢Actualmente cudl es su ocupacion principal. A qué dedica la
mayor parte de su tiempo?

Tengo un trabajo remunerado en una empresa de confecciones de ropa de
marca en Madrid. Mi trabajo esté en la seccién de cortado.

4. IDENTIFIQUE EL MERCADO

4.1. ¢ A qué tipo de personas o clientes va dirigido Su producto o
servicio? Detalle sus caracteristicas.

Mis productos estan dirigidos a familias con nifios de 1 a 10 afios que tengan
capacidad adquisitiva, que consideren importante el tema de la moday la
calidad en sus compras.

4.2. ¢Donde residen principalmente sus potenciales clientes? Sefale si
residen en su barrio, en toda la ciudad, en su prov  incia o regioén, en todo
el pais o en el exterior.

Los clientes de mis productos estaran ubicados principalmente en las
provincias de Guayas, Pichincha y Azuay, donde existe una poblacion
mayoritaria de nifios en esa edad y sus padres tienen mayor poder adquisitivo,
cuyos ingresos promedio se ubica alrededor de USD. 1.000 mensuales. En
menor dimension mis clientes estan en mi provincia Chimborazo.

4.3 ¢ Como piensa promocionar y dar a conocer sus pr  oductos o
servicios?

Para dar a conocer mis productos participaré en las ferias que se realizan en el
pais, por ejemplo en el Centro de Exposiciones Quito, Feria de Duran, etc.
Elaboraré un catalogo de productos con motivos infantiles y tomaré contacto
con los principales almacenes de Quito, Guayaquil y Cuenca que venden ropa
de marca.

5. FINANCIAMIENTO QUE NECESITA

5.1. ¢ Cuénto dinero considera que necesita para que su idea de negocio
se haga realidad? Sefale los rubros en los que pien  sa invertir.

Estimo que necesito unos USD. 48.000, para comprar una maquina Industrial
de costura recta, una cortadora, dos overlock, una recubridora, botonera,
hojalera, decodal (para armar cuellos).

DESCRIPCION Fondo “El | Recursos | Otros TOTAL
Cucayo” propios (USD) (USD)
(USD) (USD)
1.Maquinaria y equipo; 15.000 25.000 40.000
2.Materiales, insumos y software 6.000 6.000
especializado;
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3. Promocion y comercializacion de productos; 2.000 2.000

4. Otros, tales como:

Pago por uso de patentes;

Estudios de mercado;

Costes de: disefio, certificacion y
normalizacién de productos yl/o
servicios

15.000 8.000 25.000 48.000

TOTAL

5.2. ¢,Como piensa obtener el dinero para iniciar su negocio?

Al Fondo El Cucayo de la SENAMI solicitaria USD. 15.000, con los ahorros
personales USD. 8.000 y recursos provenientes del préstamo de una
Cooperativa de la cual es socio mi esposo USD.25.000.

5.3. ¢(Qué le motivé a usted para presentar su ldea de Negocio a la
convocatoria del Fondo “El Cucayo” del Plan Bienven id@s a Casa de la
SENAMI?

Estoy fuera 8 afios, deseo regresar a mi pais porque tengo dos hijos
adolescentes y me reclaman que vuelva. Estoy deseosa de planificar de
manera adecuada las actividades necesarias para desarrollar mi iniciativa
empresarial y tener éxito.
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